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ABSTRAK 

Judul​ ​: Implementasi Model ARIMA untuk Peramalan Nilai 
Penjualan Produk PT Tamma Robah Indonesia 

Studi Kasus​ ​ : Prediksi Penjualan Perusahaan 
Penulis​​ ​ : Ikmal Thariq Kadafi​​ ​ (22083010052) 
Pembimbing​ ​ : Trimono, S.Si., M.Si. 
 

Abstrak  

PT Tamma Robah Indonesia adalah perusahaan manufaktur makanan beku 

yang memproduksi berbagai produk berbahan dasar tepung dan daging, seperti 

tortilla, kebab beku, daging kebab, dan roti maryam/canai. Dengan lebih dari 200 

karyawan dan melayani lebih dari 2000 pelanggan di seluruh Indonesia, 

perusahaan terus berkomitmen pada inovasi dan peningkatan kualitas produk 

untuk memenuhi kebutuhan konsumen. Dalam upaya meningkatkan kinerja 

penjualan dan mendukung pengambilan keputusan strategis, penelitian ini 

menerapkan model ARIMA (Autoregressive Integrated Moving Average) untuk 

memprediksi nilai penjualan produk perusahaan. Hasil analisis menunjukkan 

bahwa data penjualan memenuhi kriteria stasioneritas berdasarkan uji ADF 

(statistik -5.868077, p-value 0.000000) dan KPSS (statistik 0.3122, p-value 0.1). 

Dengan bantuan ACF, PACF, dan GridSearch, model ARIMA(6,0,5) dipilih 

sebagai model terbaik dengan nilai RMSE yang rendah, menunjukkan akurasi 

prediksi yang tinggi. Validitas model diperkuat melalui uji White Noise dan 

Goldfeld-Quandt, yang memastikan residual bersifat acak dan bebas dari 

heteroskedastisitas. Prediksi menggunakan model ARIMA menunjukkan tren 

penjualan yang stabil dengan fluktuasi kecil, memberikan wawasan penting bagi 

perusahaan dalam menyusun strategi pemasaran dan operasional. Penelitian ini 

diharapkan dapat membantu PT Tamma Robah Indonesia dalam mengoptimalkan 

perencanaan bisnis dan mendukung pertumbuhan jangka panjang. 
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ABSTRACT 

Title​ ​: Implementation of the ARIMA Model for Forecasting 
Product Sales Value at PT Tamma Robah Indonesia 

Study Case​ ​ : Sales Forecasting 
Writer​ ​ ​ : Ikmal Thariq Kadafi​​ ​ (22083010052) 
Mentor​​ ​ : Trimono, S.Si., M.Si. 
 

Abstract 

PT Tamma Robah Indonesia is a frozen food manufacturing company that 

produces various products made from flour and meat, such as tortillas, frozen 

kebabs, kebab meat, and roti maryam/canai. With over 200 employees and serving 

more than 2,000 customers across Indonesia, the company remains committed to 

innovation and quality improvement to meet consumer needs. To enhance sales 

performance and support strategic decision-making, this study applies the ARIMA 

(Autoregressive Integrated Moving Average) model to forecast the company's 

product sales values. The analysis results indicate that the sales data meet the 

stationarity criteria based on the ADF test (statistic -5.868077, p-value 0.000000) 

and the KPSS test (statistic 0.3122, p-value 0.1). Utilizing ACF, PACF, and 

GridSearch, the ARIMA(6,0,5) model was selected as the best model with a low 

RMSE value, indicating high prediction accuracy. The validity of the model was 

further supported by White Noise and Goldfeld-Quandt tests, ensuring that the 

residuals are random and free from heteroscedasticity. Predictions using the 

ARIMA model show stable sales trends with minor fluctuations, providing critical 

insights for the company in developing marketing and operational strategies. This 

study is expected to help PT Tamma Robah Indonesia optimize business planning 

and support long-term growth. 
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