BAB V

KESIMPULAN DAN SARAN

5.1 Kesimpulan

Berdasarkan hasil pada pereltean ni dengan menggurakan bauran pemesaran dan

diaralss  SWOT adakh :

1.

Hasil perelten yang mennjukkan bahwa pada strategi pemasaran yarng
mengogurakan  ndkator 7P, untuk produk (product) menawarkan produk Walket.
Harga (price) yang ditawarkan rebtve murah sehingga dapat bersaing.  Pronmosi
(promotion) diekukan pada komunitas. Tenpat (place) bkasi PT Wakt Jaya cukup
strategs karena lokasi tersebut merupakan jalr kota Samarnda. Karyawan (people)
pada PT Wakt Jaya berjurbh 9 orang dan terbagi pada tugas masing- maesing.
Sarama  Fsk (physical evidence) PT Wakt Jaya memiki fasiitas pendukung yang
kngkap dan membuat kormsuren merasa percaya terhadap kualtas dan kejujuran.
Proses (process) yang diekukan PT Wakt Jaya dijakrkan sesuai dengan tugas dan
bagan masing- masing

PT Wakt Jaya memiki kekuatan nternal sebesar 1,90, kekermehan 0,80, pelang
1,69 dan memilki ancaman sebesar 1,25.

Hasil dari diagram aralss SWOT PT Wakt Jaya berada pada poski kuadran | yang
mendukung  strategi  growth,  memiki pelang dan kekuatan sehingga dapat
memanfaatkan pelang yang ada. Strateg yang harus diterapkan dabm kondsi ni

adabh mendukung kebijakan pertuvbuhan yang agresif (Growth Oriented Strategy).
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5.2 Saran

1.

Stategi pemasaran yang bka di terapkan pada PT Wakt Jaya untuk kedepanmya agar bisa
terus berkembang dan besaing adabh strategi SO, yaitu :
a. Seblu bernowvasi pada yang ditawarkan, karema hal tersebut tebh didukung okh

tenpat yang strategs.

b. Mempertaharkan kualtas agar nama PT Wakt Jaya semekin dkenal okh masyarakat
Las.

c. Menmbuka cabang di kota b, uituk terus menpertahankan bens dan memperkas
pasar.

Menmpronoskan mebli  meda sosal, menyebar brosw dan memasang  dipohon

sepanjang jakn agar kEbh dikeral masyarakat Las.

Meningkatkan kualitas kirerja karyawan dabm hal cepat melyani korsumen

Merekrut karyawan di bidang keamanan.

Membuat pesaing agar bersang dengan cara yang bak.

Tetap mempertaharkan karyawan yang juuwr dan amanah.

73



